
Salg af rådgivning til bæredygtigt byggeri

Dag 1

Registrering - og morgenmad08:45 - 09:15

Velkomst og præsentation af kursusindhold
v/ Jørgen Lange

09:15 - 09:30

Bæredygtighed i perspektiv
v/ Steffen Petersen

09:30 - 10:15

Pause10:15 - 10:30

Overblik - begreber og metoder
v/ Jørgen Lange

10:30 - 11:30

Case studie: Det Biologiske Hus
v/ Jørgen Lange og Aleksander G. Kongshaug

11:30 - 12:00

Frokost12:00 - 12:45

Cirkulær bæredygtighed (inkl. Cradle to Cradle)
v/ Aleksander G. Kongshaug

12:45 - 13:30

Praktiske eksempler på nye og grønne materialer
v/ Aleksander G. Kongshaug

13:30 - 14:00

Pause med kage14:00 - 14:15

Markedet for bæredygtige produkter og ydelser
v/ Gitte Haar

14:15 - 15:00

Introduktion til cirkulære forretningsmodeller (inkl. cases)
v/ Gitte Haar

15:00 - 16:00

Opsamling (inkl. anbefalinger til selvstudier)
v/ Jørgen Lange

16:00 - 16:30

Kurset slutter - tak for i dag16:30

Dag 2

Registrering - og morgenmad08:30 - 09:00

Velkomst og præsentation

*

09:00 - 09:30

Undervisning

• Afsætning til bæredygtigt byggeri 
• Det nye marked for rådgivning til bæredygtigt byggeri 
• Cirkulær økonomi og forretningsmodeller 
• Certificeringsordningen DGNB og de tilhørende rådgivningsydelser 
• Bæredygtighedsledelse 
• Enkeltydelser indenfor bæredygtighed (LCC, LCA, Commissioning, Indeklima) 
• Opstart af egen case i grupper

09:30 - 16:00

Frokost12:00 - 12:45



Kurset slutter - tak for i dag16:00

Dag 3

Registrering - og morgenmad08:30 - 09:00

Velkomst og præsentation09:00 - 09:30

Undervisning

• Kort præsentation af deltageres arbejde og opsummering 
• Showcases - Den gode historie 
• Grundlæggende markedsføring af rådgivning 
• Hvad eksekverer salg? (kundens mange veje til produktet) 
• Digital markedsføring og SoMe 
• Introduktion til præsentationsteknik) 
• Min gode historie - skriveværksted

09:30 - 16:00

Frokost12:00 - 12:45

Kurset slutter - tak for i dag16:00

Dag 4

Registrering - og morgenmad08:30 - 09:00

Velkomst og præsentation09:00 - 09:30

Undervisning

• Præsentation af deltageres cases for respondenter 
• Justering af ”Min case” på baggrund af feed-back og med vejledning. Case og præsentation klargøres og
øves 
• Præsentation af showcases for kursusholdet med feed-back 
• Opsamling på præsentationer og lokalisering af fokusområder 
• Afsluttende indlæg fra bæredygtig bygherre og rådgiver: ”Kravspecifikation og valg af den bæredygtige
byggerådgiver”.

09:30 - 16:00

Kurset slutter - tak for i dag16:00


